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Studio PI srl, & una realta radicata da anni sul ter-
ritorio di Aversa in provincia di Caserta, precisa-
mente dal 1999. Il geometra Armando Piccolo, rap-
presentante dal 1970 di prodotti per chiusure per
I’edilizia, intui che era I'ora di far nascere in quel-
la zona uno showroom di porte e infissi che potes-
se soddisfare le richieste della gente, ormai sempre
pit informata e attenta alle novita del settore. In-
sieme ai suoi due figli, Miriam e Giuseppe, comin-
cid a muovere i primi passi. Poco dopo si sono uni-
ti anche gli altri due figli, Gianluca e Zuleika. Oggi,
tutti assieme, gestiscono una societa divisa in vari
settori, privato, pubblico e industriale. Lo Studio PI
offre un servizio completo nell’ambito della ristrut-
turazione edilizia con una vasta gamma di porte in-
terne e infissi esterni, grate di protezione a scom-
parsa, chiusure industriali e antincendio. La strut-
tura & ubicata in via Giotto 83/85 ad Aversa (CE) e

ha una superficie di 200 metri quadrati con due vetrine fronte strada; € gestita dai
quattro fratelli titolari e dal padre, affiancati da cinque tecnici installatori, dipen-
denti dal 1999. La dott.sa Miriam Piccolo e la dott.sa Zuleika Piccolo si occupano
della divisione privata, cioé della vendita di porte interne. |l dott. Gianluca Piccolo
e I'ing. Patrizia La Vedova, sono i responsabili della divisione industriale. L'arch. Giu-
seppe Piccolo ¢ il responsabile della sezione tecnica, rilievi e della sezione infissi.
«La nostra societa - racconta Giuseppe Piccolo - nasce con I'intento di essere piu
uno studio di consulenza nel settore porte, serramenti e chiusure in genere, che non
una mera attivita di vendita. | nostri clienti sono differenti e noi cerchiamo di offri-
re un servizio adatto a ogni tipo di committenza e clientela.
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Ai privati, non supportati da un architetto, siamo contenti di of-
frire una consulenza progettuale e di arredo, cercando sempre di
coordinare i nostri prodotti al resto della casa (come pavimenti e
mobili, due settori che non perdiamo mai di vista). Allo stesso tem-
po cerchiamo anche di fare da tramite tra architetti e aziende pro-
duttrici, fornendo ai professionisti costanti aggiornamenti di pro-
dotto con incontri e tavole rotonde, schede e informazioni tecni-
che di ampio raggio, aiutati in questo anche dalla visione di am-
pio respiro di alcuni dei nostri fornitori come la GRUPPOESSE (con
i suoi prodotti SICURBLIND, TANK, BUNKER e PANZER)) una
sempre pit importante realta nell’ambito della sicurezza. Ci ri-
volgiamo anche alle imprese edili che si appoggiano al nostro sho-
wroom per le scelte extra capitolato dei loro committenti offren-
do cosi un’immagine diversa e un plus di servizio nelle scelte tan-
to diverse dei loro clienti».

Lo showroom ha degli uffici aperti al pubblico e altri piu riserva-
ti per le trattative pit particolari. La sala espositiva vera e propria
occupa i restanti 150 metri quadrati circa dove trovano spazio i
numerosi marchi trattati: Sicurblind, Finstral, Roll Flap,Somfy, Al-
pac, Giannattasio, Metaltecnica, Ninz, Schievano, Ica Porte Blin-
date, Mas Legno, Door 2000, Pivato Porte, Pail, Adielle, Henry
Glass, Romagnoli, Velux, Ballan, Fioravazzi, L'Invisibile, Olivari e
Colombo. Al piano interrato si trova anche un magazzino di 500
metri quadrati.

Studio PI & una realta molto attenta a tutti gli attori della filiera;
il cliente privato pud richiedere una registrazione gratuita fino a
sei mesi dal collaudo; i responsabili tecnici delle varie aziende trat-
tate possono partecipare alle tavole rotonde dedicate a diversi te-
mi specifici organizzate ogni due mesi; e infine vengono organizzati
meeting chiamati “STUDIOPI INFORMA” dove vengono discus-

STUDIO PI NASCE CON LINTENTO DI ESSERE PIU UNO
STUDIO DI CONSULENZA NEL SETTORE PORTE,
SERRAMENTI E CHIUSURE IN GENERE, CHE NON UNA

MERA ATTIVITA DI VENDITA
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Architetto Giuseppe Piccolo, Titolare STUDIO Pl accanto
alla grata di protezione a scomparsa SICURBLIND

IL, CLIENTE TIPO DI STUDIO PI E UN
PRIVATO MOLTO ATTENTO ALLE
NOVITA, ALLA QUALITA DEI
PRODOTTI E AL SERVIZIO OFFERTO

se e affrontate le caratteristiche, le qualita e a volte anche i limiti delle azien-
de trattate insieme agli architetti; in pit i titolari partecipano ai diversi even-
ti organizzati dall’albo degli architetti e degli ingegneri di Caserta per essere
sempre in contatto anche con i progettisti, figure ormai fondamentali in que-
sto comparto.

Il cliente privato si affida a Studio Pl perché qui ha la certezza di trovare gli
ultimi ritrovati tecnologici nell’ambito del serramento e della protezione do-
mestica come le grate di protezione che sono il fiore all’occhiello della societa;
inoltre le tipologie di pagamento sono molte e c’e la possibilita di approfitta-
re di finanziamenti con rate personalizzate. «Davanti a un caffe, i nostri con-
sulenti sono a disposizione della clientela, dal lunedi al sabato per aiutarla
in tutte le scelte stilistiche e tecniche», continua Giuseppe Piccolo. Viene inol-
tre garantita I'installazione dei prodotti acquistati, solo con tecnici interni spe-
cializzati; e fornito anche un servizio di smontaggio e smaltimento dell’usa-
to. La merce viene trasportata a destinazione e poi portata al piano solo con
scale elevatrici, per garantirne la massima integrita. A maggiore garanzia de-
gli acquisti, i tecnici effettuano rilievi e sopralluoghi a domicilio per un cor-
retto dimensionamento dei prodotti. Oltre perd a tutti questi servizi, il pas-
saparola dei clienti soddisfatti & sempre molto importante cosi come I'espo-
sizione dei prodotti in vetrina, le varie attivita di comunicazione e sicuramente
I'importanza dei marchi trattati.

«Con il cliente - specifica Giuseppe Piccolo - abbiamo certamente un approccio
molto professionale nei primi incontri. Poi diventa sempre piu confidenziale
e amichevole, e cio giustifica le numerose visite dovute al passaparola e alla
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soddisfazione dei nostri clienti». Il cliente tipo di Studio PI
e un privato molto attento alle novita, alla qualita dei pro-
dotti e al servizio offerto. Un cliente per la maggior parte del-
le volte, non curato da un architetto; un cliente che viene co-
involto dalla preparazione ed esperienza dei responsabili, af-
fidandosi totalmente a loro e riscontrando ottimi risultati fi-
nali. Questa, ci spiegano, & la motivazione che poi spinge al-
I'acquisto.

«Il nostro rapporto con le aziende - conclude il titolare - &
molto professionale, decennale e di stima e rispetto con la
proprieta, abbiamo rapporti ormai consolidati con aziende sto-
riche e abbiamo acquisito negli ultimi anni aziende che rap-
presentano I'innovazione tecnologica italiana, tra queste ul-
time siamo forti sostenitori di un prodotto di altissimo livel-
lo tecnologico e innovativo la grata di protezione a scomparsa
SICURBLIND».

1
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www.studiopi.it

Via Giotto 83/85 - 81031Aversa (CE)

Tel. 081/502.00.93 - 081/811.24.14
E-Mail: info@studiopi.it —
giuseppepiccolo@studiopi.it

Metri quadrati showroom: 200

Metri quadrati magazzino: 500

Numero addetti alla vendita: 6

Altro personale: 5

Volume d’affari annuo: Oltre 1.000.000 €
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